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Pressemeddelelse

Networkmarketing i kraftig vaekst
Kgbenhavn den. 25. maj 2004

Virksomheder, der afsztter deres varer direkte til kunderne havde sidste ar en vaekst pa knap 30 pct. i
Danmark. Vilstrup-undersggelse viser starre accept af branchen blandt danskere.

Danskerne kaber i stigende grad deres varer gennem direkte salg, som dakker over salg gennem
hjemmedemonstrationer og network marketing. Samtidigt bliver flere og flere interesserede i at starte egen
virksomhed pa denne made. Selskaberne er kendetegnet ved, at de selger deres varer gennem selvstaendige
forhandlere primeert via personlige kontakter. Den gennemsnitlige vakst i omsaetningen for medlemmerne af
Direkte Salgs Foreningen var knap 30 pct. i 2003. Enkelte virksomheder havde en vakst pa over 60 pct.

- Direkte salg er blevet en mere synlig og acceptabel branche, som danskerne betragter som et serigst alternativ
til detailhandelen. Direkte salg er en kombination af kvalitetsprodukter og bekvemmelighed, personlig betjening
og service i et omfang, der er sjeldent i dag, siger Claus Jgnsson, formand for Direkte Salgs Foreningen, der er
brancheforening for firmaer, som szlger direkte til kunderne uden fordyrende mellemled.

92 pct. kender til direkte salg

En aktuel undersggelse som Direkte Salgs Foreningen har faet lavet i samarbejde med Vilstrup bekrafter de
positive tendenser. I1fglge undersggelsen har 92 pct. af de adspurgte kendskab til begrebet direkte salg, og stort
set ingen af de adspurgte seetter lighedstegn mellem direkte salg og det meget negativt ladede begreb
pyramidespil, som er ulovligt i Danmark og mange andre lande.

- Undersggelsen viser, at danskerne har en positiv holdning til vores branche. Tidligere blev der set lidt skavt til
den made at handle pa. Det er vigtigt for os, at danskerne ser os som en serigs branche. Der er desverre stadig
plattenslagere, som starter userigse selskaber, der kun har til formal at narre penge fra folk. Men netop for at
sikre serigsiteten, har Direkte Salgs Foreningen et sat etiske regler, der skal sikre at kunderne bliver behandlet
ordentlig, hvis de handler med et firma, der er medlem hos os, forteeller Claus Jgnsson.

Medlemmerne af Direkte Salgs Foreningen er alle multinationale firmaer med milliard-omsatning i dollars. P
internationalt plan omsztter den samlede branche for mere end 90 mia. dollars. Branchens cirka 1.500
virksomheder har cirka 30 mio. forhandlere pa verdensplan. | Skandinavien omsatter branchen cirka for 4 mia.
dkr. Pa europaeisk plan er direkte salgs selskaberne organiseret i FEDSA og pa verdensplan i WFDSA.

Yderligere oplysninger: Claus Jgnsson, fmd. for Direkte Salgs Foreningen.
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